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Temat szkolenia: Negocjacje, Perswazja i Wywieranie Wptywu

Czy chcesz skuteczniej realizowac¢ swoje cele zawodowe i osobiste? Czy pragniesz budowac
trwate relacje oparte na zaufaniu i wzajemnym zrozumieniu? To szkolenie jest dla Ciebie!
Podczas tego kursu zdobedziesz niezbedne narzedzia do opanowania sztuki negocjacji,
perswazji i wywierania wptywu. Poznasz kluczowe strategie i techniki, ktére pozwola Ci z
powodzeniem prowadzi¢ rozmowy, przekonywac do swoich racji i osiggac korzystne
porozumienia.

Szkolenie to nie tylko teoria — to przede wszystkim praktyka! Dzieki interaktywnym warsztatom,
symulacjom negocjacyjnym i analizie realnych przypadkéw, bedziesz miat okazje przetestowac
swoje umiejetnosci.

Podczas szkolenia:

o Nauczysz sie skutecznie przekonywag, analizowac¢ intencje innych i rozpoznawacé
techniki wptywu, aby zachowa¢ kontrole nad sytuacja.

e Poznasz sprawdzone metody budowania zaufania, efektywnego stuchania i
konstruktywnego rozwigzywania konfliktow.

e Dowiesz sig, jak emocje ksztattujg procesy decyzyjne i jak wykorzystac¢ te wiedze, by
skutecznie wptywac na otoczenie.

e Nauczysz sie rozpoznawac nieuczciwe techniki wptywu, blefy i ukryte intencje, aby
podejmowac swiadome i korzystne decyzje.

e Przetestujesz swoje umiejetnosci w realistycznych symulacjach negocjacyjnychi
studiach przypadkdw.

To inwestycja w Twoj rozwdj osobisty i zawodowy, ktéra przyniesie wymierne korzysci w postaci
lepszych relacji, skuteczniejszych negocjacji i osiggania zamierzonych celéw.

Dotacz do nas i stan sie mistrzem przekonywania!
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